Referensprojekt: Sapa

Foretagsprofil

Sapa utvecklar, tillverkar och marknads-
for foradlade profiler och varmevaxlar-
band i aluminium. Koncernen omsatter
14 miljarder och har 7 900 anstéllda. Sapa
etablerades i Sverige 1963 och har under
40 ar vaxt till ett varldsforetag. Idag ar
Sapa varldens tredje storsta tillverkare av
aluminiumprofiler.

Produkter och tjanster

Microsoft Business Solutions Axapta,
Microsoft SQL Server.

Utmaning

Dotterbolagen inom Sapa-koncernen,

som finns utspridda 6ver hela vérlden, hade
en varierande mognad och infrastruktur
nar det géllde IT. Manga anvande vitt skilda
afférssystem, vilket blev bade dyrt och
ineffektivt.

Uppdrag

Att implementera det heltdckande och
internationellt anpassade affarssystemet
Microsoft Business Solutions Axapta.

Forbattring

Tack vare Axaptas flexibilitet och anvand-
andet av templates, gick installationen
oerhdrt snabbt. Resultatet har bland annat
inneburit en battre Gversikt ver dotter-
bolagen, oavsett geografisk position.

Sapa sag madjligheterna

med Axapta

Inom Sapa-koncernen anvands flera olika affarssystem i de bolag som finns

utspridda i flera olika lander. For att verksamheten ska kunna fungera pa ett till-

fredstallande satt &r samordning ett absolut maste. Losningen for mindre och

medelstora dotterbolag inom Sapa Profiler AB blev darfor Microsoft Business

Solutions Axapta.

Sapa ar ett internationellt foretag speciali-
serat pa foradlade aluminiumprofiler, bygg-
system och varmevaxlarband i aluminium
med 7 900 anstdllda i 25 lander. Profilerna
anvands bland annat som maskindelar, kylare
och i mobler, inredningsdetaljer, i fasader och
som produkter for fritidssektorn, till exempel i
segelbdtsmaster.

- 1999 installerades ett affarssystem fran
SAP pé Sapa Profilers huvudkontor i Vetlanda,
som fortfarande &r vart huvudsystem for den
svenska profilverksamheten. Men SAP skulle
bli for komplext och dyrt for de lite mindre
bolagen, sdger PM Borjesson, IT-chef, Sapa
Profiler AB.

Olika forutsattningar

Det fanns ett problem med att manga av
dotterbolagen, hade en varierande mognad
och infrastruktur nar det gallde IT. Manga an-
vande vitt skilda affarssystem, vilket blev dyrt
och ineffektivt. Sa nér flera av dotterbolagen,
for tva ar sedan, stod infor att uppgradera
eller byta sina affarssystem inledde Sapa en
omfattande utvérdering for att fa klarhet i
frdagan om man istéllet skulle investera i ett
gemensamt affarssystem.

— Standardiseringen &r en viktig del i en
koncern. Vi kom fram till att vi maste ha en
stabil plattform att sta pa. Det maste vara latt
att dela information och att byta personal
och erfarenheter mellan bolagen, sager PM
Borjesson som sjalv ledde utredningsarbetet
dar ett antal affdrssystem av olika fabrikat
grundligt gicks igenom.

- Vi gjorde en genomlysning av flera
system med hjalp av Acando och kom fram
till att Axapta passade oss bast. Det hade bast

prestanda och tack vare att Axapta ar sa hel-
tackande och fungerar internationellt, blir all
support och kontroll betydligt mer latthan-
terlig, sdger PM Borjesson.

Axapta innehaller manga funktioner som
sma och medelstora féretag har stor nytta av.
Allt installeras fran bdrjan, men man betalar
bara for det som anvands.

- Enanledning till att valet foll pa Axapta
var mojligheten till att kora en central instal-
lation for Europa och for att systemet gav
mojlighet till snabba utrullningar utifran en
standardiserad modell. En annan fordel &r att
det kdnns tryggt att ha ett sa pass stort fore-
tag som Microsoft bakom det har. Vi vet att
de kommer att finnas kvar aven i framtiden,
vilket man inte kan sdga om en del av deras
konkurrenter, sdger PM Borjesson.

Inbyggt stdd for olika sprak och valutor
gor att Axapta dessutom &r vél anpassat for
organisationer med internationell verksam-
het som Sapa.

— Vi brukar inte g ut med siffror, men
det jag kan saga ar att det dr kort tid mellan
implementeringen och till Return of Invest-
ment. Och det &r framst for att installationen
har gatt sa valdigt snabbt, och eftersom
Axapta ar oerhort flexibelt.

Aven konsultféretaget Acandos medver-
kan i projektet har betytt mycket, eftersom
det &r ett konsultféretag inom management
och IT med bred erfarenhet av den hér typen
av jobb.

— Det finns flera forklaringar till varfor
valet foll pa Axapta, men en anledning var
att de ville komma in i Microsoft-varlden
aven for affarssystem, sager Olof Hedin, affars-
omradeschef Acando.
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Implementeringen fortsatter

Hittills har fyra bolag, tva i Sverige, ett i
Danmark och ett i Litauen, infort Axapta

och kér mot den centrala installationen i
Vetlanda. Nu rullar utrullningsprojektet vidare
och snart ska Axapta finnas pa fler bolag i
Europa och formodligen dven i USA.

—Vihar ocksa tecknat ett ramavtal med
Microsoft nar det géller standardprodukter.
Det innebdr att vi just nu haller pa att genom-
fora en standardisering av klientplattformen,
vilket bland annat innebér att vi implemen-
terar XP och Office 2003 pa vara klienter,
avslutar PM Borjesson.
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