Acando erbjudande

BUSINESS INTELLIGENCE
Acandos erbjudande inom Business
Intelligence: omvandla information till
maétbar affarsnytta.

Vardeskapande
Business Intelligence

Acando har som mal att vara marknadsledande inom Business Intelligence i
Sverige. Genom ett unikt erbjudande med en kombination av tjanster for hela
kedjan fran informationsforsorjning till affarsutveckling, skapar vi hdgre kund-
varde an nagon annan. | erbjudandet ingar metoder och strukturkapital som gor
att projekten kan genomfdras effektivt och resultaten kan snabbt avldsas. Detta
tillsammans med referenser fran manga tidigare genomfdrda projekt, gor att vi
dessutom kan erbjuda vardebaserad prissattning for att minska din risk och
insats samt garantera hogsta effekt.

Affarsbehov

I'vara projekt har vi tydligt identifierat verk-
samhetens primdra behov, ndmligen att fa:
Kontroll och forstdelse for verksamhetens
status och riktning med hjalp av styrning och
matning av nyckelfaktorer.

Spetskompetens for Business Intelligence
och Data Warehouse med erfarenhet hur
man bygger upp lésningar inom omradet
enligt bestpractise till rimlig kostnad, med
korta ledtider och beslutsunderlag med
hog kvalitet

.

« Bittre prestationer — att paverka nyckel- Forvaltningsbara I6sningar som varken
faktorerna positivt genom riktade atgérder stor andra viktiga system eller dr person-
—till sa 1ag risk som majligt beroende

Vardeskapande Business Intelligence
hjélper din organisation att ga fran hopp-
full forkalkyl till vardefull efterkalkyl
Grunden skapas genom effektiv informa-
tionsinhdmtning med hjélp av systemstod

« Ett strukturerat och systematiskt satt att fa
ordning pa beslutsstod och kontinuerligt

Minskat resursbehov for tillfalliga for-
fragningar till T-funktionen genom 6kad

for konsolidering och kvalitetssakring av forbattringsarbete funktionalitet som gor att anvandare sjdlva
information om verksamhetens nyckel- ..
faktorer. En ratt utformad teknisk I5sning « Enresultatorienterad partner som férstar kan utfGra merparten av arbetet.

ger snabbhet i informationsgivningen,
lagre kostnader, informationskvalitet och

verksamheten och som kan hjalpa till att Okad tillférlitlighet till redovisade nyckeltal.

utnyttja mojligheterna med IT |6sning som kan forvaltas av extern part

tillforlitlighet. Allt detta skapar mojligheter
till forbattringar av kdrnverksamheten. Med
hjalp av denna information och ritt utfor- IT-behov
made atgardsprogram, kan organisationen
lattare astadkomma till exempel:

.

Resurser att erbjuda ett strukturerat an-
greppssatt for matbara affarsforbattringar
till verksamheten for att battre serva den
totala affaren

Pa samma satt ser vi tydligt [T-organisatio-

. . nens krav pd l6sningen, ndmligen att fa:
* Battre leveransprecision

 Kostnadseffektiv hantering av analys och
rapportering — i ratt tid och med ratt
kvalitet

¢ Sankta inkdpskostnader

De flesta [T-konsultféretagen sysslar enbart
med informationsinsamling; pa Acando
far du ocksa hjalp med att i valdefinierade
projekt med |3g risk ta Dig hela vdgen fran
insamling, via analys till dtgard och effekt

» Okad kundlojalitet
* Kortare ledtider i produktion
» Okad produktivitet

¢ Forbéattrad kund och produktlénsamhet

surement
raditionell Bl q

Teknik: Extract, Transform, Load

Planera
atgarder
Ta beslut

Genomfor

Ménniska: Analysera och féljupp ~ Process & Organisation Foréndringshantering

h battringsfokus

Ett traditionellt Bl-projekt tenderar att enbart omfatta insamlings-/tekniksidan. Ett affarsforbattringsprojekt borjar i
andra andan - hur och vilket varde ska skapas?
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Acando erbjudande

KUNDREFERENS

Acando dr en av Sveriges storsta aktorer
inom Bl och har fatt fortroendet att leverera
tjanster till bl a Volvo, AstraZeneca, Ericsson,
Arctic Paper, Stena Metall, IKEA, Capio,
Luftfartsstyrelsen, Skatteverket, Nobel
Biocare och Swedish Match.

MER INFORMATION

Kontakta erbjudandeansvarig for
Vardeskapande Business Intelligence
pa telefon: 0771-501 000 eller

via e-post: vbi@acando.com.

Acandos Business Intelligence-erbjudande
har tva vardeskapande delar:

Performance Measurement:
"Skruva in systemet” (att veta)

» En organisation som drar &t samma hall

genom ratt valda nyckeltal och en val
genomford forankring, kan astadkomma
enorma resultat.
— Detta astadkoms genom samverkan
mellan kund och erfarna verksamhets-
konsulter inom styrmodeller/Business
Intelligence och féréndringsledning.

» Mojliggor battre affarsanalyser och beslut
samt minskar resursbehov och kortar
ledtiden for informationsinhdmtning,
samtidigt som datakvalitet och tillforlit-
lighet till rapporter och analyser okar.

- Astadkoms genom att samla, kvalitets-
sakra och normera data fran olika grund-
system. Presentationen av data anpassas
slutligen for affarsanvandarna.

— Acando har ambitionen att vara bdst

i Sverige pa detta genom att attrahera
erfarna arkitekter samt anvanda oss av de
basta I6sningarna inom bade Business
Intelligence och Data Warehouse. Vi upp-
nar det genom partnerskap med TDWI,
samt att vara vara partners prioriterade val
genom var starka kdnnedom om hur man
utnyttjar deras verktyg for att astadkomma
stabila och vardefulla 6sningar.

Performance Management: "Skruva ur
vardet” (att gora nagot at sin insikt)

» Ga fran information till affarsnytta genom
att identifiera kritiska framgangsfaktorer
och genomfora konkreta forbattrings-
atgarder.

» Acando dr ensamma i Sverige om att
tillhandahalla kombinerad management-
och [T-kompetens for att dstadkomma
garanterade, matbara resultat i faktadrivna
forbattringsprojekt. Till stod for detta har
vi QuickValue™ - metod och strukturkapi-
tal som minskar insats och risk samtidigt
som det ger snabb start och formaliserad
erfarenhet — pa kopet och pa plats fran
dag ett.

Tre vardefulla leveranssatt

QuickValue™

Atagandeprojekt: Acandos angreppssatt
for att snabbt skapa matbart affarsvérde
med hjélp av BI.

— Métbara resultat skapas i snabba, fakta-
drivna forbattringsprojekt med hjalp av
jordnéra fokuserad férandringsledning och
Business Intelligence.

- Forbattringar underldttas tack vare ett
fardigt strukturkapital (som kunden far
behalla) och en unik metod baserat pa
erfarenhet fran framgangsrika foretag,
vilket minskar bade insats och risk.

- Védrdebaserad prisséttning efter upp-
nadd effekt.

Service value:

Ataganden kring kundens funktion och/
eller forvaltning.

— Skapa en central funktion for 6kad kva-
litet, kortare ledtider och lagre kostnader
(delbemanna eller ldgg ut hela till Acando).
- Mojlighet att ldgga ut férvaltning, sup-
port och vidareutveckling av en 16sning.

Specialister:

Kompetensinjektioner och extra hand-
lingskraft i kundens egna initiativ.

— Acando kan bista med alla férekomman-
de roller i ett Business Intelligence-projekt.
—Var produktportfolj innefattar Microsoft,
SAP, Business Objects, Cognos samt Oracle
och Informatica, men vi har kompetens pa
de flesta av de i Sverige forekommande
plattformarna.

—Verksamhetskonsulter inom bl a styr-
modeller och KPI-utformning, samt &mnes-
specialister inom bl a finans, CRM, SCM och
[T-ledning

Hur vi sarskiljer oss

.

Hela kedjan - vi skruvar inte bara in
systemet, vi hjdlper kunden att skruva ut
vardet!

QuickValue™ — metod och strukturkapital
for dtagandeprojekt som garanterat leder
till méatbara afférsforbattringar.

Vdrdebaserad prissdttning — okar vardet
och minskar kundens risk.
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Acando ar ett konsultforetag som tillsammans med sina kunder identifierar och genomfér bestdende verksamhetsforbattringar
genom informationsteknik. Acando erbjuder balans mellan hog kundnytta, kort projekttid och lag totalkostnad. Acando
omsétter pa arsbasis cirka 1,5 miljarder kronor och har cirka 1000 medarbetare i fem lander i Europa. Bolaget &r noterat pa NASDAQ
OMX Nordic. Foretagskulturen baseras pa karnvardena: Laganda, Passion och Resultatskapande. www.acando.se




